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Datangkan Pembeli & 
Tingkatkan 
Keuntunganmu! 
Mainkan Ads dan 
Jurus Organik



🎯 Setelah mengikuti materi hari ini, peserta diharapkan:
1. Memahami perbedaan antara sumber traffic organik dan traffic berbayar (iklan)

2. Mampu meningkatkan traffic secara organik melalui optimasi toko dan produk

3. Menguasai cara mengatur dan menjalankan iklan di marketplace dengan efektif

Output:

⏱ Susunan Waktu Kegiatan:

15 menit → Penyampaian Materi

30 menit → Sesi Praktik Langsung

15 menit → Tanya Jawab & Diskusi



Toko orang lain

Toko anda

Pintu masuk DENAH PASAR JOMBANG

Papan reklame berisi

Informasi tentang toko anda

Gambaran Traffic atau pengunjung di Marketplace

Orang yang mau 
beli produk lain Orang yang mau 

beli produk 
kompetitor

Orang yang mau 
beli produk kita di 

toko orang lain
Orang yang cuman 

lewat / keliling



Traffic Organik vs Traffic berbayar

Trafik Organik: 

Pengunjung yang datang secara alami 
tanpa menggunakan iklan.

Contoh: Muncul di pencarian 
marketplace karena optimasi 
toko/produk yang baik.

Trafik Berbayar:  

Pengunjung yang datang melalui iklan 
berbayar yang ditayangkan di 
marketplace.

Contoh: Produk muncul di bagian “Iklan 
Produk Serupa” atau “Promosi Produk”.



Cara Meningkatkan Traffic Secara 
Organik



1. Optimasi Judul Produk:

● Gunakan kata kunci yang banyak dicari.

● Buat judul produk jelas dan deskriptif.

2. Optimasi Deskripsi Produk:

● Jelaskan produk dengan detail (ukuran, bahan, manfaat).

● Tambahkan kata kunci di deskripsi secara alami.

3. Gunakan Foto Produk Berkualitas:

● Foto harus jernih, menarik, dan memperlihatkan detail produk.

4. Kumpulkan Review Positif:

● Review bintang 5 akan meningkatkan kepercayaan dan posisi pencarian.

5. Update dan Perbanyak Produk:

● Rajin memperbarui stok dan menambahkan variasi produk.

Cara Meningkatkan Traffic Secara Organik
Judul Produk

Deskripsi Produk

Gambar produk

1

2

3

Kategori produk4

Bumping produk5



Judul Produk1

 Formula menulis judul :

 Nama Produk + Varian Produk + Tipe  Produk + Promosi

Maks. 40 Karakter

Harus informatif dan to the point sehingga pembeli langsung 
mengetahui bahwa itu adalah produk yang mereka cari.

Paket Bundling 2 Box - Mocabe Sambal Geprek + 

Barbecue - 120 Pcs - 25gr



Deskripsi Produk2

Bihunku Goreng adalah produk bihun goreng instan yang gurih 
dalam satu mangkuk yang cukup disajikan dalam 2 menit. 
Terbuat dari perpaduan pati jagung dan beras dan bumbu 
yang terbuat dari bahan alami, berikan Bihunku bihun instan 
yang sehat dan lezat.

Bihunku bihun instan ini berfungsi sebagai makanan siap saji 
yang mudah disajikan dan dinikmati dengan berbagai kreasi 
makanan serta dinikmati oleh seluruh kalangan.

Bihunku dirancang sebagai bihun instan yang dibuat melalui 
proses pengeringan dengan cara dipanggang bukan digoreng, 
sehingga rendah lemak dan rendah kolesterol. Cocok menjadi 
pilihan yang lebih sehat untuk pengganti mie goreng instan.

Saran Penyajian: 
1. Masukkan Bihunku ke dalam air mendidih selama 2 menit
2. Angkat dan tiriskan bihun
3. Tambahkan bumbu dan topping sesuai selera
4. Bihunku siap dihidangkan

Isi:
1 Karton
40 pcs x 60gr 

Meaning

Function

Purpose

Store 
Attribute

_______________________________________________________
Stok Produk Tersedia!
Layanan Setiap Senin - Jumat, pukul 08.00 - 16.00 WIB
Setelah jam 2 siang,  pesanan akan diproses besok hari
_______________________________________________________

FAQ
Q: "Hai, apakah produk ini masih tersedia?"
A: "Produk ini tersedia, silakan lanjutkan ke 
pembayaran"

Q: "Berapa lama waktu yang dibutuhkan untuk 
sampai?"
A: “3-5 hari kerja”

isi

How to 
use

FAQ



Gambar produk3

Gambar Produk Benefit Varian produk Cara Penyajian Komplain Produk

Komponen gambar produk (digital shelving A+) yang dapat menarik perhatian calon pembeli



Gambar produk3

Gambar Ideal

Logo Toko

Logo Brand Produk (Optional)

Gambar Produk

Judul Produk

- Background polos
- Border dengan warna mencolok 
- Tambahkan logo Halal (jika 

memang ada)



Kategori produk4

1
2

3

Untuk mengubah 
kategori produk, dimulai 
dari:

1. Klik “Makanan & 
Minuman”

2. Klik “Bahan 
Pokok”

3. Klik “Mie”
4. Lalu “Konfirmasi”

4



Bumping Produk5 

Tujuan bumping product adalah agar 
produk kamu bisa naik di index 
pertama pada category product 
terbaru dan terlaris tanpa berbayar. 

Tips: 
Konsisten dilakukan setiap hari setiap 
4 jam.

Index pertama 
pencarian 
shopee



Yuk Tingkatkan Omset 
Bisnismu!

Pengenalan Marketplace Ads1

Cara Setting Iklan Marketplace2

Key Sukses Beriklan di Marketplace3



Cara Meningkatkan Traffic dengan 
Iklan/Ads



Apa itu Marketplace Ads?

Dengan ribuan produk 
yang serupa, penjual 

butuh cara agar 
produknya tampil di 

depan calon pembeli

Maka kita harus 
berkompetisi dengan 
seller toko lain, salah 

satunya dengan 
marketplace ads

Apa itu Marketplace Ads?

Marketplace Ads adalah fitur berbayar di 
platform e-commerce seperti Shopee, 
Tokopedia, dan Lazada yang 
memungkinkan produk atau toko kita tampil 
lebih menonjol di hasil pencarian atau 
halaman rekomendasi



Kenapa Marketplace Ads itu Penting?

1. Membuat produk berada di 

tempat pertama pada indeks 

pencarian marketplace

2. Penjualan produk mu lebih 

maksimal karena dapat 

menjangkau lebih banyak 

pembeli

Disebut Iklan toko, ketika customers 
mencari kata kunci “bihun”, maka 
tokomu bisa muncul paling atas dan 
berpotensi untuk dibeli orang 

Disebut Index pertama, ketika 
customers mencari kata kunci “bihun”, 
maka produk di tokomu bisa muncul 
paling atas pencarian dan berpotensi 
untuk dibeli orang.



2 cara setting iklan marketplace

Manual Ads

Penjual memilih sendiri kata 
kunci, produk, dan budget. Lebih 
cocok untuk yang ingin kontrol 
penuh dan sudah paham strategi 
iklan.

Otomatis Ads: 

Sistem marketplace yang akan 
memilihkan produk dan keyword 
secara otomatis berdasarkan 
performa. Cocok untuk pemula 
atau yang ingin cara cepat tanpa 
ribet.



Cara Setting Iklan Marketplace 
Shopee



Fitur Iklan Shopee

Promosikan produk kepada 

Pembeli yang sedang mencari 

kata kunci terkait atau melihat 

produk serupa.

Iklan TokoIklan Produk

Promosikan Toko kepada 

Pembeli yang sedang mencari 

kata kunci terkait

Iklan Live

Promosikan Iklan Live untuk 

menarik perhatian pengunjung 

dan meningkatkan penjuala

Iklan 

Manual

Iklan 

Otomatis

Iklan 

Manual

Iklan 

Otomatis

Tingkatkan 

penonton

Tingkatkan 

Penjualan



Iklan Produk 

1. Masuk ke halaman Shopee Seller, lalu klik ‘Iklan shopee’. Kemudian 
Pilih buat iklan baru.



Iklan Produk 

2.  Pilih Jenis Iklan Produk  dan klik “Buat”



Iklan Produk 

3. Lengkapi pengaturan dasar seperti modal Harian dan periode 
iklan.  

Kamu bisa mulai ads dengan modal 
harian mulai dari Rp10.000 saja. Gunakan 
harga rekomendasi dari Shopee untuk 
visibilitas iklan yang lebih baik



Iklan Produk 

4. Pilih pengaturan produk manual dan pilih product mana yang ingin kamu 
iklankan. Pilih product yang paling banyak di masukkan ke keranjang atau product 
yang paling banyak disukai oleh customers



Iklan Produk Otomatis 

5. Kamu bisa memilih Pengaturan biding GMV Max auto (iklan otomatis) atau iklan manual. 

Pada Mode bidding GMV Max Auto ada 2 pilihan pengaturan target ROAS :
1. GMV Max Auto = Dengan sekali klik, sistem shopee akan mengoptimalkan modal yang telah diatur agar visibilitas dan (ROAS) 

tetap stabil.
2. GMV Max ROAS = Kamu bisa memasukkan nilai target ROAS untuk meningkatkan potensi keuntungan iklanmu.



Iklan Produk Manual

6.  Untuk pengaturan bidding manual, kamu akan menentukan kata pencarian dan Harga Bid 
untuk produk yang akan diiklankan.



Iklan Produk Manual

7. Tambahkan Kata kunci atau kata pencarian. 

Kamu bisa menggunakan kategori:
1. Kata kunci relevan ke product
2. Kata kunci kompetitor
3. Kata kunci general product 
4. Kata kunci rekomendasi shopee

Kata kunci yang bisa kamu gunakan dapat 
dilihat pada link berikut. ……



Iklan Produk Manual

Terdapat 2 tipe pencocokan, yaitu 
1. Luas : Iklan akan tampil saat 

Pembeli mencari variasi kata 
pencarian yang relevan, 
meskipun kata tersebut tidak 
mengandung kata yang 
telah Anda atur 

2. Spesifik : klan akan tampil 
saat Pembeli mencari kata 
pencarian yang Anda pilih.

8. Gunakan harga bid rekomendasi dari Shopee untuk visibilitas iklan yang 
lebih baik. Tingkatkan harga bid jika iklan Anda belum terlalu banyak dilihat 
Pembeli



Iklan Produk Manual

7. Selanjutnya atur bidding penempatan iklan Rekomendasi utama dan 
Kamu Mungkin Juga Suka. kamu bisa bidding dengan harga lebih tinggi 
sedikit dari harga bidding rekomendasi shopee

Rekomendasi utama Kamu mungkin juga suka



Iklan Toko

1.   Selain iklan produk, setting Iklan toko kamu untuk meningkatkan potensi pembelian. Kamu 
dapat melihat tampilan iklan toko pada gambar disamping



Iklan Toko

2.  Lengkapi pengaturan dasar seperti Nama iklan, modal Harian dan periode 
iklan.  Untuk budget harian kamu bisa mulai dari harga 50.000. Gunakan 
harga rekomendasi dari Shopee untuk visibilitas iklan yang lebih baik



Iklan Toko Otomatis

3.  Pengaturan bidding dan mode tampilan iklan pada iklan toko bisa di setting otomatis (shopee 
akan menentukan kata kunci dan bidding secara otomatis)



Iklan Toko Manual

4. Pengaturan bidding Secara manual dengan menggunakan kata pencarian atau kata kunci. 
Untuk list kata kunci yang digunakan untuk iklan tokomu dapat dilihat pada link berikut….



Iklan Toko Manual

5. Setelah memasukkan kata kunci, atur tipe pencocokan luas atau spesifik, dan juga atur 
rekomendasi harga bidding.



Iklan Toko Manual

6.  Untuk mode tampilan iklan toko, kamu bisa menambahkan logo, dan tagline toko. Contoh 
tagline yang bisa kamu gunakan “belanja mudah, harga murah”. Selain itu bisa menampilkan 
voucher atau tanpa voucher.



Iklan Toko

1. Jika toko kamu ingin melakukan Live selling, maka setting iklan live di shopee untuk 
meningkatkan traffic dan juga sales. 



Iklan Toko

2. Lengkapi pengaturan dasar seperti modal Harian, tanggal atau periode iklan, dan 
waktu live. Untuk modal harian iklan live bisa di setting mulai dari Rp 40.000

Terdapat 2 strategi iklan live: 
1. Tingkatkan Penjualan untuk 

meningkatkan penjualan 
sesuai dengan efektivitas 
iklan

2. Meningkatkan Penonton 
untuk meningkatkan 
visibilitas toko dan produk 
Anda.



Iklan Toko

Anda dapat menemukan sesi Livestream 
menggunakan Iklan Live di halaman berikut:

● Halaman Utama Shopee Live (Untuk 
Anda)

● Halaman Temukan
● Halaman Shopee Live Untuk Anda 

(Scrolling)
● Halaman Shopee Live 

(Geser-Kanan)



Boost Iklan Shopee

1. Buka Produk saya pada dashboard shopee, kemudian pilih produk yang ingin kamu boost.  Kemudian klik 
“Iklankan” pada sebelah kanan produk.



Boost Iklan Shopee

2. Pada pengaturan iklan produk otomatis, kamu bisa memilih dari ketiga pilihan berikut. Shopee menyediakan 
pilihan berdasarkan berapa hari iklan akan ditayangkan, serta budget iklan yang akan dikeluarkan. Selain itu 
shopee juga menampilkan estimasi jumlah pesanan yang akan kamu terima.



Cara Setting Iklan Marketplace 
Tiktok



Fitur Iklan Tiktok Shop

Promosikan produk kepada 

Pembeli yang sedang mencari 

kata kunci terkait atau melihat 

produk serupa.

Iklan Produk Iklan Live

Promosikan Iklan Live untuk 

menarik perhatian pengunjung 

dan meningkatkan penjuala

Iklan 

Manual

Iklan 

Otomatis

Tingkatkan 

penonton

Tingkatkan 

Penjualan

Boost iklan  
dari product



Iklan Produk

1. Buka fitur iklan toko pada session pemasaran,  kemudian klik buat iklan GMV Max. dibandingkan 
dengan iklan shopee iklan tiktok hanya menyediakan iklan dengan settingan otomatis ( tidak 
menggunakan kata kunci)



Iklan Produk

2. Iklan tiktok terdiri dari 2 objective yaitu 
- promosikan produk: memaksimalkan penjualan product dengan gambar atau video
- promosikan live: memaksimalkan penjualan produk Anda selama live stream real-time.



Iklan Produk

3.  Pilih produk yang ingin kamu boost penjualan dengan cara mengklik “tambahkan produk” 
atau akmu juga dapat mengaktifkan promosikan semua produk di tiktok shop. Tiktok akan 
secara otomatis mengatur pembagian ads per productnya.



Iklan Produk

4. Setting target ROI atau ROAS produk. Kamu bisa mengisi ROI di angka 2 dan secara berkala dapat ditingkatkan. 
Selain itu, isi anggaran harian atau budget harian mulai dari Rp 50.000



Iklan Produk

5. Tambahkan konten seputar produk atau promosi dengan 
cara klik materi iklan 

6. Kemudian pilih konten dari postingan yang diotorisasi atau 
postingan yang dikostumisasi



Iklan Produk

7.  Setting jadwal atau periode iklan dan pilih waktu indonesia. Kemudian isi nama kampanye 
yang sesuai.



Iklan Live

1. Untuk mengaktifkan iklan LIve, klik promosikan Live dan isi target ROI live. Kamu bisa memilih mulai dari 2 dan 
dinaikkan secara berkala.



Iklan Live

5. Setting jadwal atau periode iklan dan pilih waktu indonesia. Kemudian isi nama kampanye 
yang sesuai.



Cara Setting Iklan Marketplace 
Tokopedia



Fitur Iklan Tokopedia

Promosikan produk kepada 

Pembeli yang sedang mencari 

kata kunci terkait atau melihat 

produk serupa.

Iklan TokoIklan Produk

Promosikan Toko kepada 

Pembeli yang sedang mencari 

kata kunci terkait

Iklan 

Manual

Iklan 

Otomatis

Iklan 

Manual

Iklan 

Otomatis



Iklan Produk

1. Masuk ke halaman Tokopedia Seller, lalu klik ‘Iklan TopAds’ pada menu iklan dan 
promosi. Kemudian Pilih atur iklan untuk membuat grup iklan baru.



Iklan Produk

2. Tokopedia menyediakan fitur iklan produk dan toko. Untuk mengatur iklan produk klik 
“tambah grup iklan” pada iklan produk.



Iklan Produk

3. Atur iklan produk dengan cara memilih produk yang ingin kamu iklankan. Kamu bisa mengiklankan 
produk baru, produk dengan promosi, atau produk yang paling banyak di masukkan ke keranjang 
kuning. Kemudian, atur anggaran harian. Kamu bisa mulai pasang ads Rp 16.000 per hari.



Iklan Produk Otomatis

4.  Isi nama Grup atau ads yang akan kamu pasang untuk membedakan dari grup ads lainnya. 
5. Kamu bisa memilih untuk memilih settingan ads manual atau otomatis.  Jika mengaktifkan tombol 
hijau, maka pengaturan bidding dan mode tampilan iklan pada iklan toko dilakukan secara otomatis 
(tokopedia akan menentukan kata kunci dan bidding secara otomatis)



Iklan Produk Manual

6.  Jika menonaktifkan tombol hijau maka setingan iklan akan dilakukan secara manual. Kamu dapat mengatur biaya iklan per klik 
dan mengatur kata kunci sendiri.
7. Setelah mengatur kata kunci isi biaya per kliknya mulai dari angka Rp1.250. Kamu bisa menaikkan harga bidding secara berkala. 
8. Setelah setingan iklan sudah lengkap, maka klik buat grup iklan. Dan iklan kamu akan ditayangkan oleh tokopedia 



Iklan Toko

1. Untuk mengatur iklan toko klik “tambah grup iklan” pada iklan toko.



Iklan Toko

3. Atur iklan toko dengan cara memilih produk yang ingin kamu iklankan. Pilih 10 produk yang paling sering di 
masukkan ke keranjang.
4. Selanjutnya isi pesan promosi untuk tokomu. Formula Promotion + Time Limit + Call To Action.



Iklan Toko

5. Atur jadwal iklan mu akan di tampilkan. Kamu bisa setting dari jam 13:00 - 24:00
6. Atur anggaran harian untuk klanmu, kamu bisa mulai dari Rp 40.000 per hari
7. Atur nama grup iklanmu, yang bisa membedakan dari grup iklan lainnya



Iklan Toko Otomatis

8. Kamu bisa memilih untuk memilih settingan ads manual atau otomatis.  Jika mengaktifkan tombol hijau, maka pengaturan 
bidding dan mode tampilan iklan pada iklan toko dilakukan secara otomatis (tokopedia akan menentukan kata kunci dan 
bidding secara otomatis)



Iklan Toko Manual

6.  Jika menonaktifkan tombol hijau maka setingan iklan akan dilakukan secara manual. Kamu dapat mengatur 
biaya iklan per klik dan mengatur kata kunci sendiri.
7. Setelah mengatur kata kunci isi biaya per kliknya mulai dari Rp16.000 per 1000 x tampil. Kamu bisa menaikkan harga 
bidding secara berkala. 
8. Setelah setingan iklan sudah lengkap, maka klik buat grup iklan. Dan iklan kamu akan ditayangkan oleh tokopedia 



Cara Setting Iklan Whatsapp 
Business



Beriklan di WA Bisnis

1. Pada fitur promosi pilih 
menu “Beriklan” 2. Lalu pilih “Produk” yang 

akan di iklankan dan pilih 
Mulai

3.isi “Deskripsi 
Produk” yang akan 
di iklankan

(iklan akan tayang 
di ig dan Facebook)



1. Pilih Lokasi yang akan 
menerima “Iklan” kamu, 
lalu klik “Lanjut”.

2. Atur Minat, Usia dan 
Jenis Kelamin yang akan 
menerima “Iklan” kamu.

3. Tentukan “Biaya Iklan” 
kamu dan “Durasi Iklan”

4. Setelah terisi semua 
kamu cek kembali dan 
pilih “Bayar dan Buat 
Iklan”

Iklan Whatsapp Bisnis



Iklan Whatsapp Bisnis

1. 



Cara melihat hasil atau insight 
dari Ads yang sudah di pasang



Cara melihat hasil iklan shopee
Untuk melihat hasil iklan, kamu dapat membuka di fitur iklan shopee. 

Jumlah orang yang 
melihat iklanmu

Jumlah pesanan yang dibuat dalam 
Periode waktu yang di pilih

ROAS (Efektivitas Iklan) menunjukkan 
total penjualan yang dihasilkan dari 
iklanmu sesuai dengan biaya yang 

ditentukan. Efektivitas Iklan = 
Penjualan dari Iklan ÷ Biaya Iklan

Periode waktu. Kamu bisa mengecek 
performa iklan perhari, minggu, 

ataupun per bulan

Biaya yang dikeluarkan untuk 
iklanmu

Total penjualan yang 
dihasilkan dari produk 

yang terjual dalam 7 hari 
setelah iklan diklik.



Cara melihat hasil iklan shopee
Jika scroll kebawah, maka kamu dapat melihat performa iklan setiap produknya 

Kamu bisa mengubah 
modal harian secara 

berkala. Naikkan 
budget harian jika ada 
promotion atau produk 

yang ingin di boost

Jika Roas di bawah 
angka 1 maka kamu 
harus optimize iklan 

produknya

Jika roas di bawah 1 maka hal yang harus dilakukan adalah mengganti kata kunci yang 
kurang bagus (ads spendnya tinggi sedangkan ads incomenya rendah). 



Cara melihat hasil iklan Tiktok
Untuk melihat hasil iklan tiktok, kamu dapat membuka di fitur iklan toko pada pemasaran. 

Periode waktu. Kamu bisa 
mengecek performa iklan 
perhari, minggu, ataupun 

per bulan



Cara melihat hasil iklan Tiktok

Untuk meningkatkan visibilitas iklan kamu dilihat oleh calon pelanggan, kamu dapat menaikkan 
anggaran campaign secara berkala



Cara melihat hasil iklan Tokopedia

Periode waktu. Kamu bisa 
mengecek performa iklan 
perhari, minggu, ataupun 

per bulan

ROAS (Efektivitas Iklan) 
menunjukkan total 

penjualan yang dihasilkan 
dari iklanmu sesuai dengan 

biaya yang ditentukan. 
Efektivitas Iklan = Penjualan 

dari Iklan ÷ Biaya Iklan



Cara melihat hasil iklan Tokopedia

Untuk melihat performa iklan per produk kamu dapat melihat iklan produk. Jika roas di bawah 1 maka hal 
yang harus dilakukan adalah mengganti kata kunci yang kurang bagus (ads spendnya tinggi sedangkan 
ads incomenya rendah). 



Key Sukses



Key Sukses  Bestie Sejahtera yang Sudah berhasil 
menjual Di shopee

Membuka toko di 
- Shopee
- Tiktok
- tokopedia

Selama 3 bulan membuka toko, rata rata pendapatan bestie sejahtera sudah 
ratusan juta rupiah



Salah satu reseller Bestie Sejahtera yang Sudah berhasil 
menjual produk bestie

Membuka toko di 
- Shopee
- Tiktok
- tokopedia

Selama 5 bulan membuka toko, rata rata pendapatan wang store 7 juta sampai 10 
juta rupiah per bulan



Sudah siap hasilkan 25 juta 
pertamamu?



Day-6

Jualan Makin Ngebut: 
Gandakan Omset 
Lewat Bantuan 
Affiliator!
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